
Online Marketing für Unternehmen 
 

1. Kostenloses Beratungsgespräch 
Wir besprechen Möglichkeiten, Ziele und erste Ideen 
für Ihr Unternehmen, Geschäft oder Lokal. 
2. Angebotserstellung  
Sie erhalten nach diesem persönlichen Gespräch ein 
schriftliches Angebot mit transparenter Aufstellung. 
Wenn Sie das Angebot unterschrieben zurücksenden, 
beginnen wir unverzüglich mit unserer Arbeit. 
3. Analytik 
Wir führen alle relevanten Analysen durch, um Ihre 
Kunden, Ihren Markt und Ihren Wettbewerb 
kennenzulernen. 
4. Kreativität 
Wir entwickeln einzigartige und spannende Inhalte mit 
Mehrwert. 
5. Präsentation 
Wir präsentieren Ihnen die Ergebnisse. 
6. Controlling 
Wir überprüfen das Online Marketing auf wichtige 
Kennzahlen und ziehen daraus Schlüsse für Ihre 
weiteren Aktivitäten. 

Wie wir arbeiten
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Jetzt Termin vereinbaren!

Wir erstellen 
einzigartige Inhalte, 

die Ihre Kunden begeistern, 
informieren, bewegen und binden.

Wir richten Ihre sozialen Netzwerke ein. 
Wir optimieren Ihre Social-Media-Kanäle. 
Wir erstellen Inhalte für Ihre Online-Auftritte. 
Wir begleiten Ihre Veranstaltungen (Foto, Video etc.).  
Wir kreieren stimmiges Storytelling für Ihre Kunden. 
Wir erstellen Saison-, Image- und Produktkampagnen. 
Wir entwickeln lukrative Influencer-Marketing-Strategien. 
Wir drehen Videos und halten besondere Momente fest. 
Wir erstellen moderne Customer-Experience-Modelle. 
Wir holen Ihre Kunden zurück in das Ladengeschäft. 

Leistungen im Überblick



ideaz Marketing - mit Sitz in Hamm Westfalen - versteht 
sich als Marketing-Partner von kleinen und mittleren 
Unternehmen. Wir schaffen fesselnde Inhalte, die auf Ihr 
Budget, Ihre Zielgruppe und Ihre Ziele abgestimmt sind. 
 
Produkte, Dienstleistungen, Ladengeschäfte oder Lokale 
sind vor allem eins: austauschbar. Dem Verbraucher von 
heute genügt kein simples Werbeversprechen mehr, um 
Kunde zu werden oder zu bleiben. Doch die 
Austauschbarkeit bringt Kunden auch dazu, selbst nach 
Unterscheidungsmerkmalen zu suchen. Die Aufgabe 
besteht nun darin, bedeutungsvolle Unterschiede zu 
erschaffen.  
 
Zeigen Sie Ihren Interessenten, wie diese durch Ihr 
Produkt oder Service profitieren können. Demonstrieren 
Sie die Vorteile und Qualität Ihrer Angebote. Bieten Sie 
Unterstützung bei der Kaufentscheidung an, indem Sie 
mit herausragendem Service, gutem Storytelling, neuen 
Ideen und tiefem Fachwissen überzeugen.  

Unsere Ideen für Ihren Erfolg

 
 
 
 
 
Mehr Kunden im Ladengeschäft wären 
wünschenswert? 
Unser Geheimtipp lautet "Customer Experience". 
Das Online-Shopping bietet viele Vorteile, doch der 
Einzelhandel verfügt über etwas Besonderes: 
Kunden können ausprobieren, schmecken, riechen, 
fühlen und anfassen. Wir entwickeln ein 
überzeugendes und frisches Konzept, um Ihren 
Kunden einmalige Erfahrungen vor Ort zu bieten.  
 
Sie möchten Ihr Produkt auch online anbieten und 
Ihren Umsatz steigern? 
Ihr Produkt muss zunächst auf den Online-Vertrieb 
ausgerichtet werden. Bäcker verkaufen schließlich 
ihre Brötchen nicht einfach in einem Online-Shop. 
Sie bieten interessante Lieferdienste mit 
ansprechenden Online-Bestellmöglichkeiten an. Wir 
entwickeln Ideen für Ihre Produktinnovation und 
zeigen Ihnen neue Wege des Vertriebs. 

Neue Ideen 
für eine neue Zeit

Fehlt es Ihnen an Zeit und Ideen für Online-Inhalte?  
Auf der Basis von Analysen erstellen wir Inhalte, die 
individuell auf Ihre Zielgruppe abgestimmt sind.  
 

Klingt kompliziert - Wir machen es einfach. 
Wir veranschaulichen die Dinge, die unbedingt 
gesehen werden müssen. 
Wir erzählen Ihre Geschichten und fesseln Ihre 
Zielgruppe mit prägnanten Botschaften. 
Wir zeigen Ihre Arbeit und schaffen Erlebnisse. 
Wir überzeugen mit Inhalten. 
 


