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Unsere Ideen für Ihren Erfolg.

Wie wir arbeiten
1. Kostenloses Beratungsgespräch 

Wir lernen Ihr Unternehmen, Geschäft oder
Lokal in einem Gespräch kennen. Dieses
Gespräch kostet Sie nichts.
2. Angebotserstellung 

Sie erhalten ein Angebot per Post. Wenn
wir Sie mit unseren Ideen überzeugen
können, unterschreiben Sie das Angebot
und wir beginnen unverzüglich mit unserer
Arbeit.
3. Analytik

Wir führen alle relevanten Analysen durch,
um Ihre Kunden, Ihren Markt und Ihren
Wettbewerb kennenzulernen.
4. Kreativität

Wir entwickeln einzigartige und spannende
Kampagnen mit Mehrwert. 
5. Umsetzung

Wir präsentieren und erläutern Ihnen die
Ergebnisse. Außerdem begründen wir die
gewählten Marketing-Instrumente.
Dann setzen wir die Kampagne um. 
6. Controlling

Wir überprüfen die Kampagne auf wichtige
Kennzahlen und geben Ihnen einen
Überblick über den Verlauf. Das Controlling
erlaubt es wichtige Schlüsse für weitere
Aktivitäten zu ziehen.
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Wir kommen aus Hamm Westf.



Ein neuer Anstrich 

Für Einsteiger

Das digitale Marketing bietet zahlreiche

Möglichkeiten neue Kunden zu gewinnen und

bestehende Kunden zu halten.

Doch wo fängt man bloß an? Wir unterstützen

Unternehmen bei dem Einstieg in die Welt des

digitalen Marketing und begleiten diese Schritt

für Schritt bei der strategischen Ausrichtung. 

Für Optimierer

Besser geht immer. Unternehmen, dessen

Online-Aktivitäten stagniert sind, begrüßen wir

mit notwendigen Optimierungen und frischen

Ideen. Wir unterstützen Unternehmen, die nicht

genügend Zeit und Ressourcen für das Online-

Marketing haben.

Für den Einzelhandel

Erlebnisse sind die neue Währung im Marketing.

Neben allen Vorteilen des Internets, dürfen die

einzigartigen Vorteile des Einzelhandels nicht

vergessen werden: Fühlen, Riechen, Schmecken,

Anfassen und Ausprobieren ist online nicht

möglich. Wir unterstützen den Einzelhandel

dabei sich online zu präsentieren und im Laden

mit einer besonderen Customer-Experience-

Strategie zu überzeugen.

Für 83% der Deutschen
beginnt die Suche nach

Produkten und
Dienstleistungen

 im Internet

#01 Auch wenn Ihr Produkt nicht online verkauft
wird: Ohne Online-Auftritt (Website, Social
Media...) verlieren Sie potenzielle Kunden,
denn diese landen auf der Website Ihrer
Konkurrenz.

im Marketing

Was bedeutet das für Unternehmen?

#02 Sie sind nicht das erste Unternehmen,
das online aktiv ist. Überzeugen Sie mit guten
Inhalten, die wirklich informieren, begeistern
und bewegen. 

#03 Der Einzelhandel verliert tagtäglich
Kunden. Es müssen neue Konzepte erstellt
werden, wie der Kunde tatsächlich den Weg
zurück in den Laden findet, obwohl er die
Produkte auch bequem online kaufen könnte. 

Neue Ideen für eine neue Zeit.
Wir unterstützen Unternehmen bei den
aktuellen Herausforderungen und
überzeugen mit professionellem
Marketing und eigener Marktforschung. 


